Business Model Canvas - Menteia (holding)

SOCIOS CLAVE

e Proveedores de IA
(OpenAl, ElevenLabs)

o Telecom (Twilio, Meta)

» Clientes ancla por
industria

+ Cumplimiento regulatorio en lo sensible o o » Automotriz
» Fuentes oficiales (INE, » Asignar capital por hitos o Deidea a * Eli\llslsmn pericdica de « Aeroespacial
RENAPO ‘
) produccion en « Hospitalidad

ACTIVIDADES CLAVE

» Construir y operar
productos de IA

» Mantener la plataforma
compartida

RECURSOS CLAVE

» Plataforma: identidad,
agentes, guardrails

» Equipo fundador
completo

e 8 productos y sus
clientes ancla

PROPUESTA DE
VALOR

¢ |A que resuelve
trabajo experto

¢ Humanos al mando

semanas
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RELACION CON
CLIENTES

Implementacién
dedicada por cliente

Producto self-service
donde aplica

CANALES

Venta directa B2B

Clientes ancla como
referencia

Venta cruzada entre
productos

Alianzas sectoriales

SEGMENTOS

Telecom

Fintech y servicios
financieros

Seguros y salud

ESTRUCTURA DE COSTOS

« Equipo de ingenieria e IA

FUENTES DE INGRESO

« Suscripciones
» Computo e infraestructura » Cobro por uso (verificacion, conversacion)
» Ventas e implementacion « Comisiones (desempefio, canalizacion)

« Legal y cumplimiento e Implementaciones




